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Cette recommandation pour la marque fait suite au rendez-vous entre Sébastien Vaille, Clément Veef 
(porteurs de projets) et Frédéric Schutziger et Jean Philippe Ruhlmann.

Sébastien et Clément souhaitent lancer une carte de visite électronique NFC auprès de trois cibles

Cible 1 : les entreprises avec une distribution directe sur le terrain avec des commerciaux :

Cible 2 : le grand public avec une distribution en franchise avec des magasins (20-50m2) en 
emplacement centre ville avec passage : pas de concurrent identifié à ce stade

Cible 3 La clientèle du luxe (haute joaillerie) avec une distribution sélective en France et à l’étranger

Préambule



Cible 1 : les entreprises avec une distribution directe sur le terrain avec des commerciaux :

Cible 2 : le grand public avec une distribution en franchise avec des magasins (20-50m2) en 
emplacement centre ville avec passage : pas de concurrent identifié à ce stade

Cible 3 : La clientèle du luxe (haute joaillerie) avec une distribution sélective en France et à l’étranger

Les 4 P : Ces 3 cibles induisent 3 positionnements 

• la politique produit (Product) : techno similaire / variation de matériaux / couleurs / options
• Standardisé
• Fait minute / à façon
• Sur mesure luxe

• la politique de prix (Price) : 3 stratégies tarifaires :
• Le prix attractif est une des clés de réussite
• Une tarification abordable avec options valorisées
• Déconnecté du monde réel

• la politique de communication (Promotion) :  3 stratégies de communication = 3 marques
• Marketing BtoB
• Drive to store + recrutement de franchisés
• RP, bouche à oreilles de millionnaires et +

• la politique de distribution (Place) : 
• Force de vente terrain en BtoB sans accueil client 
• boutique en zone de passage
• Le luxe

Positionnement les 4P
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Les concurrents étrangers
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Les concurrents marketplace, fabricants
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Classes de dépôt

9 : support d’enregistrement numérique
16 : produit d’imprimerie, carte
35 : publicité, gestion des affaires, conseil
42 : conception de logiciel
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Nous commercialisons :

• Une carte de visite électronique avec la technologie NFC Near Field Communication

• Made in France (sauf la puce) en métal

• Avec deux puces

La cible : les entreprises 

La méthode de vente : sur le terrain avec des commerciaux BtoB

Éléments différenciants vs concurrence : la double puce et la vente terrain + 5 garantie + nouvel tech

#stratégie de différenciation 

La marque pour les entreprises



On vend quoi ?

Une carte de visite NFC

Écologique
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On vend quoi ?

Une carte de visite NFC

Économique

Multiplié par le nombre de commerciaux et 1 à 2 fois par an ou +



La marque pour les entreprises

On vend quoi ?

Une carte visite NFC

Répondant à la RSE



On vend :

une EcoQard
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La marque pour les entreprises

On vend :

une EcoQard   

avec une promesse

Une carte : + Économique + Écologique => RSE



EcoQard 
cartes de visites responsables 
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La marque pour les entreprises

EcoQard 
cartes de visites responsables 
  



EcoQard   EcoQard
cartes de visites responsables     Responsible business cards

La marque pour les entreprises

Fonctionne aussi à l’international



Reste à travailler un logo



Reste à travailler un logo



Go : Marque et .com dispos
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La boîte à outils pour démarrer

Logo Site Valise démo

Grille tarifaire Débal. commerciale Goodies

Vidéo + support pdg-jpg

Une EcoQard



La boîte à outils pour démarrer

Un commercial



La boîte à outils pour démarrer

https://www.amazon.fr/Honbobo-accessoires-rangement-Mallette-transport/dp/B08Z31BGCL



Recherche sur la marque

Code de la propriété 
intellectuelle Art. L.132.2

Novembre 2023










